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Beskyttelse af dine idéer

Hvis du har en idé til et nyt produkt som du tror vil kunne blive en kommerciel succes, er der i
Europa flere forskellige m&der at beskytte produktet pd.

* Der er ophavsretten, som gaelder automatisk ndr et originalt veerk, herunder
ingenigrtegninger, bliver skabt.

* Der er retten til uregistrerede design, der ogsé gaelder automatisk, og som beskytter selve
produktets udseende.

* | visse lande er der varemaerkerettigheder under ssedvaneretten, der ger sig gaeldende
efter nogen tid, ndr et saerligt ord eller logo bruges til at identificere produktet i handlen.

Du skal ikke betale for nogen af disse, men du kan sege om registrering af visse design og
varemaerker, hvilket giver dig eneret geeldende fra den dag du indgiver ansegningen. Dette kan
ofte vaere en fordel, og generelt er disse registrerede rettigheder ikke dyre i anskaffelse.

Hvis du vil beskytte produktets udseende, eller det varemaerke du bruger til at szelge det, er det
altsd ikke specielt vanskeligt eller dyrt. Du kan i mange tilfaelde gere det selv ved hjzlp af nogle f&
brochurer fra det lokale immaterialretskontor eller Kontoret for Harmonisering af det Indre Marked
(OHIM). Ingen aof disse beskyttelsesformer kan imidlertid forhindre andre i at tage de principper
dit produkt er baseret pd, og lave tilsvarende produkter der ser anderledes ud og saelges under et
andre varemaerker. Hvordan forhindrer man det?

Den eneste m&de hvorp& man kan beskytte en opfindelse, er at sege et patent.

En opfindelse er som regel baseret p& et nyt princip eller en ny anordning, der ger det nye produkt i
stand til at fungere p& en bestemt m&de. Mange af Dysons patenter handler om egenskaberne ved
den cykloniske saparationsteknologi, der @ger en stavsugers samlede separationseffektivitet. Det er
ligegyldigt hvordan maskinen ser ud eller hvilket varemaerke den szlges under — patentet daekker
enhver stevsuger, der udnytter de egenskaber patentet omhandler . Opfindelser kan vaere metoder,
som f.eks. fremstillingsmetoder eller industriprocesser, sével som produkter eller dele af produkter.

© Dyson 2008.



02

Patenthistorie

Patentsystemet blev indfart for over 100 &r siden (selvom det i en hvis form har eksisteret i ca. 350
&r) som et incitament il opfindere for at f& dem fil at offentliggere deres idéer og fremme teknisk
fremgang i samfundet. Som modydelse for offentliggerelsen fik opfinderen eneretten i en fastsat
periode, hvorefter alle frit kunne gere brug af idéen og forh&bentligt gere den bedre. Livet har
zndret sig siden dengang, og selvom de overordnede linjer er de samme, er der i dag andre &r-
sager il at man sager om patenter. Da et patent giver ejeren mulighed for at forhindre andre i

at lave et produkt hvis egenskaber falder inden for patentet, betragtes patenter i dag mere som
juridiske v8ben end som informationskilder.

Det er s@ledes klart at et patent er, eller kan vaere, et meget vaerdifuldt stykke ejendom. Det er derfor
naeppe overraskende at det er vanskeligt, dyrt og tidskraevende at skaffe et patent. Du mé enten selv
udfere en del h&rdt arbejde og informationsindsamling, eller betale en professionel patentadvokat
for at gere en del af arbejdet for dig. At gare brug af en patentadvokat @ger omkostningerne ved

at anskaffe et patent ganske drastisk, men du kan til gengaeld veere sikker pd god rédgivning og et
velskrevet patent i sidste ende. Hvis du skal bruge dit patent som et juridisk vében vil du vel gerne
have at det er s& skarpt som muligte
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For du soger et patent

Der er nogle grundlzeggende regler der gaelder for patenter i stort set alle lande. Hvis du
overtraeder dem kan det, selv hvis du ger det uden at kende til konsekvenserne, bringe dig i en
situation der er svaer at redde. Husk derfor farst og fremmest:

Forteel ikke noget om din idé ferend du indsender patentansagningen.

Det lyder méske upraktisk. Du er jo nedt til at vurdere om idéen er kommercielt holdbar, om den
kan produceres, og i s& fald hvorvidt den kan szlges til en rimelig pris. Det mé& du imidlertid p& den
ene eller anden mé&de finde ud af uden at fortaelle dem, du taler med, hvad det er du vil producere,
eller mere preecist, hvad det er du vil beskytte. Hvis du faler at du har behov for at konsultere én du
har fuld fillid til, skal du, inden du forteeller om din idé, sikre dig at vedkommende er klar over at

du fortaeller om idéen i fuld fortrolighed, og at det du fortaeller ikke mé& afsleres til andre uden din
udtrykkelige tilladelse.

|deelt bar fortroligheden nedfeelles skriftligt i en fortrolighedserklaering, der underksrives af den du
betror dig til. Det er specielt vigtigt hvis du taler med en handelskontakt eller en forretningskollega.
Alternativt skal patentansagningen indsendes ferend du taler med nogen om din idé. Du kan tale
med en patentadvokat i fuld fortrolighed, idet alle patentadvokater arbejder under strenge
fortrolighedsregler.

Grunden til al denne fortrolighed er, at en opfindelse skal besidde nyhedsvaerdi for at kunne
patenteres. En opfindelse er ikke en nyhed hvis det er gjort tilgaengelig for offetligheden, hvilket vil
sige hvem som helst, inden du indsender din patentansegning. Hvis du viser idéen til en potentiel
producent uden at have lavet en fortrolighedsaftale, adeleegges opfindelsens nyhedsveerdi, og du
har ikke leengere mulighed for at tage patent p& den. Dermed kan producenten selv fremstillle
produktet, uden finansiel eller anden anerkendelse af dit bidrag.
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Har det opfindelseshojde?

Det naeste krav til patenterbare opfindelser er opfindelseshgjde. Det betyder at opfindelsen ikke

skal vaere oplagt for en fagmand indenfor opfindelsens fagomré&de. Hvordan man vurderer hvorvidt
noget er innovativt i forhold til hvad der allerede er kendt, kan ikke forklares i et dokument som
dette, men det er et omrdde som patentadvokater udvilker erfaring indenfor, og som de kan
r&dgive om. Du skal ikke forvente at det lokale patentkontor kan r&dgive om dette — det er uden for
deres omrdde.

For at afgere om en idé er innovativ mé& du finde ud af, hvad der er gjort tidligere inden for det
relevante omré&de. Du kan bede proffessionelle undersagere om at gennemgé tidligere patenter
og patentansagninger, men dette vil uundgdeligt blive dyrt (det koster flere tusinde euro) , og det
vil sandsynligvis ende med at du modtager et mindre bjerg af dokumenter p& mange forskellige
sprog, som du s8@ ma forsege at tyde. Der findes andre m&der. Se p& internettet. G& ind pé et
godt bibliotek med en patentinformationsafdeling, og ger god brug af vejledningen pé stedet.
Forh&bentligt har du en vis baggrundsviden inden for din opfindelses fagomréde, s& udforsk
sagerne, dog uden at afslare for andre hvad du leder efter.

Hvis du mener din idé har nyhedsvaerdi opfindelseshajde, skal du beslutte om du vil sage patentet
selv, eller hyre en patentadvokat. Hvis du ikke har ubegraenset mange ledige aftener, og hvis du
har r&d til at betale honoraret, ber du gé til en patentadvokat, i det mindste til en indledende
konsultation. Mange private advokatpraksiser giver en gratis indlende konsultation (ca. en halv
time). Serg for at patentadvokaten har den rigtige tekniske baggrund — du ber f.eks. ikke lade en
kemiker skulle forholde sig til noget elektronisk.

Du fér ikke en kladde til en patentansegning ved farste konsulation. Du ber dog f& en professionels
mening om hvorvidt din idé lader sig patentere, selvom patentadvokaten ikke kan give garanti for
noget, idet vedkommende ikke har alle detaljer omkring alt hvad der er blevet gjort tidligere, og om
hvorvidt det giver mening at gé videre med ansagningen. Serg for at f& at vide hvad det vil koste at
fortsaette, og serg ogsd for at patentadvokaten udstikker hele proceduren, s du har et overordnet
billede af hvad der venter. N&r du harer hvad prisen kan blive, vil du méske synes at det hele er
spild of tid og penge. Men husk, at hvis du ikke sager et patent fra starten, kan du ikke sage et pé
et senere tidspunkt, med mindre du i mellemtiden har holdt din opfindelse hemmelig. At indsende
en patentansegning kan vaere medvirkende til at overbevise en mulig partner eller producent om

at du tager din egen idé serigst, og at du er forberedt p& at laegge din egen tid og dine egne
penge i den.
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At fa et patent

| de fleste lande er den grundlaeggende fremgangsméde for at 18 et patent som falger:

* Ansggningen indgives til det relevante patentkontor, og indeholder en fuld beskrivelse af
opfindelsen, og en liste over p&stande, der definerer hvad enskede beskyttelse omfatter;

* Patentkontoret undersager om der kan findes tidligere offentliggjorte dokumenter der
pévirker opfindelsens nyhedsvaerdi eller opfindelseshajde som péstéet;

* Ansagningen offentliggeres, saedvanligvis ca. 18 méneder efter at ansegningen ferst
er indgivet;

* Ansageren udbeder undersagelse af pdstandene;

* Patentkontoret udfarer en detaljeret undersagelse af p&standene og ansegningen som
helhed, ger indsigelser hvor det er relevant, og giver ansegeren mulighed for at sendre
ansggningen for at imgdekomme disse indsigelser;

* Patentet gives, hvis alle indsigelser til sidst imadekommes.

Dette er blot et overblik over den typiske fremgangsméde. Nogle lande har vaesentligt anderledes
fremgangsmé&der, og nogle laegger forskellige dele af fremgangsméden sammen. Der vil ogsé
veere formelle krav, der skal opfyldes i de forskellige trin, sdsom advokatfuldmagt, specifikke krav
til tegninger, o.s.v. Varigheden af hele proceduren varierer fra land til land, men er typisk tre til
fem &r.
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